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Objectivos Gerais

Objectivos Especificos

Compreender/reconhecer os conceitos de facto juridico, acto juridico, negdcio juridico e
contrato;

- Compreender/reconhecer as classes de negdcios juridicos;
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- Conhecer o fundamento do negécio juridico e do contrato;

- Conhecer as diversas espécies de objecto possivel de negocio juridico;

- Compreender o regime juridico basico a que se submete o negdcio juridico;

- Compreender a disting&o entre forma e substancia do negocio;

- Compreender os vicios que o negocio é susceptivel de padecer e a razdo da sua
relevancia;

- Incorporar a transcendéncia do negdcio juridico para o Direito;

- Compreender /reconhecer os conceitos de validade e de ineficacia

Competéncias a adquirir

- Saber reconhecer o papel da Teoria Geral do Negécio Juridico na formagéo dos quadros
mentais de um jurista;

- Saber investigar e recolher informacgao;

- Saber realizar trabalho de projecto;

- Saber consultar, interpretar e utilizar diplomas legais;

- Saber proceder a aplicagdo dos conhecimentos adquiridos a situa¢des novas.

Metodologia de Ensino

- Recurso a exemplos da vida quotidiana;

- Resolugéo de casos concretos (case method);

- Analise de legislacéo e de jurisprudéncia;

- Participagéo em debates e coléquios;

- Simulagé&o de situagdes concretas da vida corrente;
- Recurso a Internet;

- Visionamento de filmes e documentarios;

- Visitas de estudo (em fun¢&o da disponibilidade e da adequagdo temporal aos contetidos
programaticos).

Programa da Unidade Curricular / Conteudo programatico

- Os Negdcio Juridicos
Capitulo | — Nogbes Prévias
1. As accgdes
Os factos juridicos stricto sensu
Os actos juridicos
Os negdcios juridicos
Liberdade de celebracgéo e liberdade de estipulagéo
Autonomia e heteronomia
Limites da autonomia privada e area objectiva da licitude
A ilicitude e as suas consequéncias. Invalidade e responsabilidade
A causa
a. Concepcéo subjectiva
b. Concepcéo objectiva
10. Pressupostos dos negécios juridicos
a. As partes
b. A capacidade
c. A legitimidade
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d. O objecto

Capitulo Il — Classes de negocios juridicos

11. Classe e classificac&o. Disting&o do tipo
Negocios unilaterais e plurilaterais
Negdcios entre vivos e mortis causa
Negocios consensuais e formais
Negocios pessoais e patrimoniais
Negocios obrigacionais, reais, familiares e sucessérios
Negocios sinalagmaticos
Negocios gratuitos e onerosos
Negdcios cumulativos, aleatérios e parciarios
Negocios de administragéo e de disposicao
Negécios causais e abstractos
Negocios indirectos e fiduciarios
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Capitulo Il — Formagéo dos negdcios juridicos
12. A declarac&o negocial e a sua perfeicéo
13. A declarac&o expressa, a declaracio tacita e o siléncio
a. Declaracdo expressa e tacita
b. Os comportamentos concludentes
c. Arelevancia juridica do siléncio
14. A declaragao negocial nos negécios entre presentes e entre ausentes
15. A proposta contratual e o convite a contratar
a. A proposta de contrato
b. O convite a contratar
c. A eficacia vinculativa da proposta
16. A aceitacdo
17. O consenso e o dissensso
a. O consenso
b. O dissenso
18. O fecho do negdcio
19. Tipos de processos de contratagéo
Pluralidade de tipos de processo de contratacdo
O tipo proposta/aceitacdo
O tipo contratag&o sobre documento
O tipo contratagdo em leildo
O tipo da contratagdo em bolsa
O tipo da contratagdo automatica
O tipo da contratagdo por catalogo
O tipo da contratagdo em auto-servico
i. O tipo da contratagdo padronizada
20. A culpa in contrahendo
a. A boa fé na contratagao
b. Os deveres de esclarecimento, de proteccéo e de lealdade
c. Questbes tipicas de culpa in contrahendo: a ruptura injustificada das
negociag6es e contratacéo defeituosa
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Capitulo IV — Os negocios unilaterais
21. Nogao
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22. Promessas unilaterais nuas: a promessa de cumprimento e o reconhecimento de
divida

23. Atipicidade dos negdcios unilaterais

24, A promessa ao publico

25. Os concursos

26. As ofertas publicas de aquisicdo, de venda e de troca. Remisséo

Capitulo V — Os contratos
27. Nocgao
28. Tipos de contratos
29. O tipo contratual
30. Contratos tipicos e atipicos
31. Contratos mistos
a. Contratos atipicos puros e mistos
b. Classificago tipoloégica: contratos mistos de tipo multiplo e de tipo
moadificado
c. Classificag&o conceptual: contratos combinados, contratos de tipo duplo e
contratos mistos stricto sensu
32. Regime juridico dos contratos mistos: a absorgdo, a combinagéo, a analogia e a
criagdo
a. O processo de absorgao
b. O processo de combinagao
c. O processo analdgico
d. A criacdo da solugao concreta
33. Unido de contratos
a. Unido externa
b. Unido interna
c. Unido alternativa

Capitulo VI — A qualificagéo dos negocios juridicos
34. As definicdes legais dos tipos negociais
35. A qualificacdo
a. A qualificagdo como juizo predicativo
b. Os indices do tipo
c. O juizo primario e o juizo secundario
d. A correspondéncia ao tipo e a ordenagio no tipo

Capitulo VII - Interpretacéo e integracdo dos negécios juridicos
36. Interpretacdo e integracgo
37. Critérios legais
38. Relevancia da tipicidade ou atipicidade. Importancia dos tipos de referéncia e dos
tipos padrao

Capitulo VIII — O contetido dos negdcios juridicos. Questdes gerais
39. O contetdo dos negdcios juridicos
40. Distingdo entre o contetido e o objecto
41. A licitude do contetdo
a. N&o contrariedade a Lei
b. N&o contrariedade & Moral
c. N&o contrariedade a Natureza
d. N&o contrariedade a@ Ordem Publica
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42. A fraude a lei e os negécios fraudulentos

43. A dignidade de protecgao legal

44. A doutrina dos elementos do contrato e o processo subsuntivo: elementos
essenciais, naturais e acidentais

45. O processo tipolégico: a comparagao, a graduag&o, a analogia e a criacao

Capitulo IX — O contetido dos negécios juridicos. Questdes especiais: as clausulas
acessorias tipicas: a condigao, o termo e o modo, a les&o e a usura e as clausulas
contratuais gerais

46. A condicao

47. O termo

48. O modo

49. Aleséo e a usura

50. As clausulas contratuais gerais

Capitulo X — Objecto do negocio juridico — Os Bens
51. Bens juridicos e coisas juridicas
52. Nogéo e caracteristicas das coisas
53. Classificag@o das coisas
Coisas corporeas e incorpéreas
Coisas no comércio e coisas fora do comércio
Coisas moveis e imbveis
Coisas simples e complexas; compostas e colectivas
Coisas fungiveis e infungiveis
Coisas consumiveis e ndo consumiveis
Coisas divisiveis e indivisiveis
Coisas presentes e futuras
Coisas principais e acessorias
. Coisas frutiferas e infrutiferas: os frutos
54. As benfeitorias
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Capitulo XI — A vontade e a declaragio negociais
55. A vontade e a declaragao negociais
56. Liberdade e esclarecimento como pressupostos da vontade negocial
57. A falta de vontade negocial
a. A coaccao absoluta
b. A falta de consciéncia da declaracéo
c. As declaragdes ndo sérias
d. A falta de vontade em clausulas contratuais gerais
58. Vicios da vontade
a. Oerro
i.  Erro sobre a pessoa ou sobre o objecto do negécio
ii. Erro sobre os motivos
iii. Erro sobre a base do negdécio
iv. Sintese do sistema legal de relevancia do erro espontaneo
b. O dolo
c. A coaccdo moral
d. O estado de necessidade e a usura (remissao)
e. Aincapacidade acidental
59. Vicios da declaracgdo
a. Adivergéncia entre a vontade e a declaracao
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b. A simulagédo

i. Realidade e aparéncia

ii. Tipos de simulagéo

iii. Simulacdo e forma

iv. Argui¢ao da simulacéo

c. Areserva mental

d. O erro na declaracéo

e. Errode célculo ou escrita

f.  Erro na transmiss&o da declaracao

Capitulo XIl — A forma e as formalidades dos negdcios juridicos

60.
61.
62.
63.
64.
65.

66.
67.

A forma

Forma e formalidades

Forma interna e forma externa

Forma ad substantiam e forma ad probationem

Forma legal, forma convencional e forma voluntaria

A forma das estipulacdes e pactos acessorios
a. Estipulagbes e pactos acessorios anteriores e contemporaneos
b. As estipulacdes e pactos acessoérios posteriores

A forma dos negdcios atipicos

A consequéncia legal da falta de forma e do dever de formalizacio

Capitulo Xlll — Valores negativos dos actos e negécios juridicos

68.
69.

Inexisténcia

Invalidade: nulidade e anulabilidade

I. Invalidade e desvalor do acto

II. Interesse publico e privado na invalidade
lll. Carécter originario ou superveniente
IV. Legitimidade

V. Retroactividade

V1. Oponibilidade

VII. Caducidade

VIIl.Modo de arguigao

IX. Confirmacéo e renovagao

70. Ineficacia simples

Capitulo XIV — O favor negotii

71.

O favor negotii

72. A reducao
73. A conversao
74. Relacionamento da conversdo com a reducio

Capitulo XV — A extingao dos negocios juridicos
75. A revogacao
76. A resolucéo
77. A denlncia
78. A caducidade

Bibliografia Principal
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Autor(es)

Vasconcelos, Pedro Pais de
Titulo

Teoria Geral do Direito Civil
Edicao

32

Local

Coimbra
Editora

Almedina
Ano

2005

Autor(es)

Ascenséo, José de Oliveira
Titulo

Direito Civil — Teoria Geral (3 volumes),
Edicao

Local

Editora

Coimbra Editora
Ano

2000/2002/2003

Bibliografia Complementar

Autor(es)

Cordeiro, Pedro
Titulo

A Desconsideragdo da Personalidade Juridica nas Sociedades Comerciais
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Edicao
28
Local
Lisboa
Editora

Universidade Lusiada
Ano

2005

Autor(es)

Fernandes, Luis A. Carvalho
Titulo

Teoria Geral do Direito Civil
Edicao

32

Local

Lisboa

Editora

Universidade Catodlica Portuguesa
Ano

2001

Metodologia de Avaliagao Continua / Elementos relevantes

Recursos Didacticos
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